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Leader Européen des solutions de cybersécurité
des Identités & des Acces pour sécuriser
I'avenir numérique des entreprises
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Une offre compléete de solutions

Pour la gestion sécurisée des identités et des acces
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Une base clients en croissance continue, plus de 2 000 organisations
conquises a fin juin 2022

Nombre de
clients actifs

Base clients

juin-15 déc.-15 juin-16 déc.-16 juin-17 déc.-17 juin-18 déc.-18 juin-19 déc.-19 juin-20 déc.-20 juin-21 déc.-21 juin-22

de rétention

Répartition par secteur

Services publics et éducation
Services financiers
Commerce et services
Industrie manuf. & Utilities
M Santé
W Télécom

H Autres




Croissance du chiffre d'affaires au 1¢" semestre 2022
malgré I'attentisme lié a la crise géopolitique

Données consolidées, en K€ - Normes comptables francaises

Données non auditées

Variation
2021/2022

Chiffre d’affaires 10 321 100% 11 034 100% +7%

dont Russie 588 6% 359

Chiffre d’affaires hors Russie

W<LLIX
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‘ Croissance organique de +7% ﬂ Croissance de +10% hors activité en Russie ﬂ Performances contrastées par région

Equivalente au S2 2021 Impact direct maitrisé sur le chiffre d’affaires
malgré la conjoncture dégradée réalisé en direct



Evolutions contrastées par région W<CLLIX \ .
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Données non auditées

‘ France : 6,7 M€ // +9% vs S1 2021

Dynamique commerciale positive sur le Middle Market
Attentisme des Grands Comptes

Ralentissement dans le déploiement des projets lié a la
raréfaction des ressources

g EMEA (hors France) : 3,8 M€ // -4% vs S1 2021

Hausse de +2% du CA hors Russie

Ralentissement dans le déploiement des grands projets lié a la
raréfaction des ressources

Succes du modele de souscription (hausse de la récurrence du CA ;
impact court terme sur le CA comptabilisé)

Etats-Unis et Reste du monde : 0,5 M€ // +119% vs S1 2021

Dynamique tres positive grace aux premieres négociations

) commerciales initiées en 2021
m France EMEA hors France Etats-Unis et reste du monde



Doublement des ventes aux Etats-Unis W<CLLIX
et perspectives favorables

Hausse significative
attendue des
Plus de ventes

. 0,
Amorce de la croissance ¥ 50%

" : . Leviers pour accélérer la
aux Etats-Unis au S1 2022 ’ Gioiy  dumarche ~

mondial croissance

Croissance de la . : itructuratlon d;e I ngpe :I .
base clients (+40% au S1) recrutement eniors sur le
2 (Ventes et Partenaires)

Hausse de la valeur

du parc clients existant - Cross-selling Formation et certification

de 15 partenaires

Solution PAM4ALL

! k Intégration de nouveaux revendeurs
reconnue par le marché (Award Frost & Sullivan) g

et intégrateurs (+7 au T2)

Optimisation et rentabilisation du
partenariat avec Arrow




Succes croissant des offres par souscription W LLIX
(Bastion Souscription + Bastion Managed Services) .

Données non auditées

10

Valeur future* 7 4 M€
’
* Valeur future, sur 3 ans,
des contrats facturés 36 M£
au 512022 o a0/oe/2001 IMPACT DES CONTRATS DE
SOUSCRIPTION FACTURES
AU S1 2022

CA généré au S1 2022




60% de chiffre d’affaires récurrent W<CLLiX

CYBERSECURITY SIMPLIFIED
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Données non auditées

e e CA S1 2022
+27% par activité

CA récurrent =

Revenus de maintenance

+

Abonnements SaaS

+

Services managés pluriannuels

(vs. 50%
Au S12021)

M Licences

E Maintenance & abonnements

= i i
S12021 S12022 Services professionnels



Revenu mensuel récurrent (MRR) W<LLiX
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Données non auditées

Données consolidées, en K€ - Normes comptables francaises

Montée en puissance

du modele de souscription

o MRR en hausse de 21% sur 12 mois

30/06/2021 31/12/2021 30/06/2022

B MRR @ ARR représente plus de 7 mois
de chiffre d’affaires

ARR =12 x MRR



WALLIX confirme la trajectoire de ses plans stratégiques W<CLLIX
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Unicorn
2025

Accélération progressive

14 000
Ambition de la croissance annuelle
moyenne du CA lors de
12 000 2021
..... chaque cycle
1000 e

oo

8000

H u Dépenses opérationnelles

(OPEX/CA) maitrisées
en début de plan avant
retour sur investissement

Une
trésorerie
disponible
suffisante de

4000

17,3 M€ pour 2000
auto-financer

le nouveau B
plan S12014 S2 2014 $12015 $2 2015 S12016 S2 2016 $12017 S2 2017 $12018 $2 2018 $12019 S$2 2019 $12020 S2 2020 $12021 $2 2021 S12022

[ Résultat d'exploitation semestriel e Chiffre d'affaires semestriel
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Mise en ceuvre
de la stratégie de croissance




La technologie & les nouveaux usages digitaux,
vecteurs de nouveaux risques

Interconnexion
IT to OT

v
R

o=

Smart
Building

—~

(« 9)

Smart Mobility

Automatisation

Acces
distants

?»\
‘ v

Télétravail




Explosion des profils et du nombre d’acces a risque
Les profils d'identités constituent la mobilité

Les risques sont éparpillés partout

o o

acces

Volume d’

Surface d'attaque

g APPLIGATIONS . =
> Traditionnelles et Cloud J J // N
¥ f \‘\\ \\ ! / y, ‘ <

’

ACCES MAC /
'OT SECURIT

Admin, fourpisseurs,
presta DevOps, appli,
machi

’




Les marchés du PAM et de I'|AM
en forte croissance d’ici 2025

Marché du PAM +21% par an

croissance moyenne du Marché du PAM
sur 2021-2025

1i5mds b 3,1 |V|d$

en 2021 en 2025

Forte croissance de la souscription

B Licence
B Maintenance

B Souscriptions

Source : Kuppingercole / Gartner

en 2024

Marché de I'l|AM

+11,5%

par an sur
2021-2024




PAMAALL, une nouvelle vision : sécuriser les acces de tous,
n‘importe ou et n’importe quand

Authentification multi-facteurs
Renforcer la sécurité
Neutraliser le risque

gestK.Jn des acces (\:llst\ants. n ?_
estion des acces a privileges ]
distants EI
Une expérience fluide pour les employés et les
fournisseurs

Gestion du moindre privilege pour les terminaux
moindre privileége, élévation dynamique, octroi du bon
privilege

Suppression des droits d'administrateur local et blocage des
mouvements latéraux

W<LLIX
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Gestion des sessions
Surveillance avancée des
sessions

Maintenir la conformité

Gestion des mots de passe

Controlez et gérez les secrets, les mots

de passe et les informations d'identification.
Prévenir I'exposition

18



WALLIX BASTION et PAMA4ALL : les solutions de référence

FROST & SULLIVAN

REST PRACTICES

Seul éditeur (WALLIX Bastion)

européen
parmi les leaders
mondiaux du
PAM

(WALLIX PAMA4ALL)

A 202

(WALLIX Bastion) (WALLIX Bastion)




Priorités a l'international : capitaliser sur le réseau de partenaires
(VAR et Alliances)

1 VAD 4 ELITE CEE CIS

) . i 1VAD
. 3 PREMIER 3PREMIER  f /
i % 10 ELITE
5 . 15 VAD
& TN 24 ELITE 8 PREMIER 17 ELITE
B WP g S, 49 PREMIER ﬁ )

D TechData)
. _ 65 PREMIER
. ASS ﬁ .
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revendeurs & intégrateurs

! D TechData|
Orange % e
= \i‘ Pays couverts
fives S ELITE commercialement
1 PREMIER
A‘E; 4 -~ 2 |i| Bureaux et représentants
R de WALLIX
9 PREMIER T
iy Centre de Customer
TechData| 15 VAD
- — 23 ELITE # Success WALLIX
21 PREMIER
P Formation et certification de nouveaux N
partenaires
¢ Intégration de nouveaux revendeurs et
intégrateurs
¢ Déploiement des équipes par région
Structurer, renforcer et accélérer le } Optimiser et accroitre la rentabilité du

développement aux Etats-Unis réseau de partenaires en EMEA



Une gouvernance renforcée

Une équipe dirigeante ...au sein d’un Conseil
étoffée... d’administration
élargi

Jean-Noél de GALZAIN
Président Directeur Général

Amaury ROSSET

Directeur Général Délégué

Frédéric SARRAT
Directeur Général Délégué
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Un 1°" semestre consacré a renforcer les piliers de la croissance future

@

Nouveaux
talents

e

Réseau
partenaires

Py
rdih~
&lb
Leadership
technologique

b

Expansion aux
Etats-Unis

ACCELERATION
DE LA
CROISSANCE

=

Récurrence
de I'activité

@

Consolidation
en Europe

NV

Croissance de
la base clients

NS

12>,
Gouvernance
renforcée
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UNICORN




QUESTIONS &
REPONSES



Instructions
QUESTIONS & REPONSES

% @]

Bouton Touches « * »
« lever la main » puis « 6 »
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MERCI

finance@wallix.com

® ) @ @



https://www.youtube.com/channel/UCKT58VqricukJJxBTlLonAw
https://twitter.com/wallixfr
https://www.linkedin.com/company/wallix
http://www.wallix.com/contact

